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ວັນທ ີ22 ຕລຸາ - ວນັເສາົ ພາກເຊົາ້: ນາຍຫນ້າອະສງັຫາ 

 17 / 07 / 2021 ເນື້ອໃນ ຜູ�ຮັບຜິດຊອບ 

08:00 – 08:30 ນັກສໍາມະນາກອນ ລົງທະບຽນ ຄະນະຈັດງານ 

08:30 – 09:00 -ກ່າວຕອ້ນຮັບນັກສํາມະນາກອນ ສໍາມະນາກອນແນະນາໍຕົວເອງແຕ່ລະຄົນ  

- ວິທະຍາກອນແນະນໍາຕົວເອງ  

ຄະນະຈັດງານ/ນັກສໍາມະນາ

ກອນ/ວິທະຍາກອນ 

9:00 -10:00 1.1. ແນວຄວາມຄືດ (Mindset) ຂອງການເປັນນາຍຫນາ້ໃຫ້ສໍາເລັດ 

1.2. ສະພາບອະສັງຫາລິມະຊັບໃນ ສປປ ລາວ, ຕັ້ງແຕ່ອາດດິ ຈົນເຖີງປັດຈຸບນັ 

1.2. ແນວໂນ້ມຕະຫຼາດອະສັງຫາ ແລະ ທຸລະກິດນາຍຫນ້າອະສັງຫາໃນ 3 ປີຂ້າງຫນາ້  

      (2022-2025) 

1.3. ນີຍາມ ແລະ ອົງປະກອບຂອງອະສັງຫາລິມະຊັບ 

1.4. ຈັນຍາບັນຂອງນາຍຫນ້າອະສັງຫາ 

1.5 ອະນາຄົດຂອງທຸລະກິດນາຍຫນາ້ອະສັງຫາຈະເປັນແນວໃດ? 

 

ທ່ານ ຫຸມພັນ ໄຊຍະລາດ  

9:30 -10:00 ພາກທີ 2: ທັກສະດ້ານວິຊາການ (Hard Skills) 

2.1. ອົງປະກອບຄວາມສໍາເລັດຂອງນາຍໜ້າອະສັງຫາ 

2.2. ຂັ້ນຕອນການເປັນນາຍໜ້າອະສັງຫາລິມະຊັບ 

2.3. ການນໍາໃຊ້ເຕັກນິກ 4 Es ສໍາລັບການຫາຊບັ ຫລືເລືອກໃນການລົງທືນ 
 

 

10:00-10:15  ພັກຜ່ອນ   

10:15-12:00 2.5. ກຸ່ມຜູ້ຊື້ອະສງັຫາລິມະຊັບປະເພດຕ່າງໆ 

2.6. ກຸ່ມຜູ້ຂາຍອະສັງຫາລິມະຊັບ 

2.7. ກຸ່ມເປ້ົາໝາຍຕະຫຼາດ 

2.8. ສັນຍາຊື້, ຂາຍ ແລະ ເຊົ່າ –  

2.9. ຊູດເອກະສານ ແລະ ການໃນໃຊ້ແບບຟອມຕ່າງໆຂອງນາຍຫນ້າອະສັງຫາ 

2.10 ການເລ້ີມຕົນ້ເປັນນາຍຫນາ້ 

 

 

 

 

 



ວັນທ ີ22 ຕລຸາ - ວນັເສາົ ພາກບາ່ຍ:  Solf skills, ຄວາມຮູເ້ບືອ້ງຕົນ້ກຽ່ວກບັດິນຈັດສນັຂາຍ, ເຮອືນຈັດສັນ

ຂາຍ 

22 / 10/ 2022 ເນ້ືອໃນ ຜູ�ຮັບຜິດຊອບ 

13.30 - 15:00 ພາກທີ 3:  

3.1 ທັກສະຊູດຄວາມຮູ້ທ່ີຈໍາເປັນຂອງນາຍຫນ້າ (Soft skills) 

3.2 ທັກສະການຂາຍ 

3.3 ທັກສະການເຈລະຈາ 

3.4 ທັກສະການເຂ້ົາສັງຄົມ 

3.5 ທັກສະດ້ານມະນຸດສໍາພັນ  

3.6 ການບໍລິຫານບໍລິສັດນາຍຫນ້າ 

3.7 ການສ້າງຍີ່ຫໍ້ນາຍຫນ້າ 

3.8 ພາສີອາກອນກ່ຽວຂ້ອງກັບນາຍຫນ້າ 
 

 

15.00 - 15:15 ພັກກິນກາເຟ  

15:15- 16:45 ພາກທີ 4: ນັດພັດທະນາອະສັງຫາໂດຍສັງເຂບ 

4.1 ພັດທະນາດິນຈັດສັນຂາຍ 

4.2 ພັດທະນາເຮືອນຈັດສັນຂາຍ 

ຖາມ-ຕອບ 
 

ທ່ານ ຫຸມພັນ ໄຊຍະລາດ 

16:55- 17:00 ສະຫລຸບການຝຶກອົບຮົມ, ມອບໃບປະກາດ ແລະ ຖ່າຍຮູບລວມ ທ່ານ ຫຸມພັນ ໄຊຍະລາດ  

23 / 10/ 2022 ລົງສະຫນາມ ທັກສະນາສຶກສາ ໂຄງການດິນຈັດສັນ ແລະ ເຮືອນຈັດສັນ ຄະນະຈັດງານ 

   

 


